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JØRGEN SUHR
Associeret partner

Ledelsesrådgiver med rå erfaring 
indenfor digitalisering, digital 
transformation, medarbejder- og 
forretningsudvikling

UDDRAG AF CV:
Associeret Partner hos Faarup & Partners A/S, 2020 – nu
Nordiske og Europæiske lederroller hos IBM, (1998 – 2019)

Jørgen er optaget af at drive digitale forandringer med fokus på samspillet 
mellem teknologi, mennesker og forretning. Han ved, hvad han taler om, når 
han siger: ”Ingen forandring uden forankring”
• Drevet af eksekvering og forretningsresultater indenfor 

teknologiløsninger - altid med kunden i centrum

• Foredragsholder om digital transformation og kunstig intelligens

• Leder –og konsulentroller hos teknologivirksomheden Philiips (1987-
1998)

• Partnerskaber: Digitaliseringsinstituttet, Retail Reinvented (CPH Bus. 
Academy), Indstillingsudvalget for Dansk Erhvervs E-handelspris 2021

• Uddannet som gymnasielærer i samfundsfag fra Københavns Universitet 
og Merkonom i Regnskabsvæsen

Nordisk leder, Watson Customer Engagement, 
2015-19
Forretningsudvikling hos IBM indenfor Marketing, 
Handels- og Supply Chainløsninger. Partnerrepræsentant 
i Retail Reinvented hos  Copenhagen Business Academy.
Foredragsholder og underviser indenfor kunstig 
intelligens, detailhandel og generel teknologiforståelse. 
Styregruppemedlem i flere kundeengagementer indenfor 
detailhandel, digitalisering og omnichannel.

Digital Commerce, Volvo Cars, 2016-2019
Transformationsprojekt med fokus på at sælge biler 
online. Agilt udviklingsforløb i samarbejde mellem 
forretnings- og teknologiinteressenter. 
Styregruppemedlem med leverandøransvar for IBMs
softwareløsning. Rådgivning omkring teknologi og 
forretningsudvikling. 

Transformation af kundetilfredshed, 2001-2008
Europæisk ansvarlig for IBM’s samlede salgs- og 
leveranceorganisation indenfor Social Business. 
Opbygning af nyt strategisk initiativ til styrkelse af 
kundetilfredshed og øget software salg. Ansvarlig for 
udvikling af program- og leverancestruktur med fokus på 
bred interessent-inddragelse. 


